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“Mais importante que ter muito ou pouco dinheiro 
é ter uma estratégia que funcione”. 

~Autor desconhecido 
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Aviso legal 
 
O Editor se esforçou para ser o mais preciso e 
completo possível na criação deste livro, não 
obstante ele não garante ou declara em 
nenhum momento que o conteúdo contido 
nele seja preciso devido à natureza da rápida 
mudança da Internet. 
 
O Editor não será responsável por quaisquer 
perdas ou danos de qualquer natureza 
incorridos pelo leitor, sejam direta ou 
indiretamente decorrentes do uso das 
informações encontradas neste livro. 
 
Este livro não se destina a ser usado como 
fonte de aconselhamento jurídico, comercial, 
contábil ou financeiro. Todos os leitores são 
aconselhados a procurar os serviços de 
profissionais competentes nas áreas jurídica, 
comercial, contábil e financeira. 
 
Não são feitas garantias de renda. O leitor 
assume a responsabilidade pelo uso das 
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informações aqui contidas. O autor reserva-se 
o direito de fazer alterações sem aviso prévio.  
 
A Editora não assume nenhuma 
responsabilidade ou obrigação em nome do 
leitor deste livro. 

 
Introdução 
 
Prezado leitor, neste livro eu vou te apresentar 
o caminho, a trilha necessária para você ter 
um negócio digital que fature dezenas, 
centenas ou milhares de reais todos os meses. 
 
Essa é a estrutura que os maiores 
influenciadores do setor estão fazendo neste 
momento, se você vai começar agora ou já 
iniciou o seu negócio digital e não consegue 
uma renda mensal que te dê tranquilidade 
emocional e uma boa vida para você e sua 
família, esse é o livro que vai te oferecer a 
sacada que você precisa. 
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As técnicas que vou te apresentar aqui são 
cruciais para você iniciar um negócio digital 
de sucesso, não dá para você depender 
apenas de suas redes sociais ou de suas 
campanhas patrocinadas, você precisa ter 
sua própria lista de e-mails, e se relacionar 
com seus leads, são eles que farão você ter 
sucesso ou fracasso nesse mercado. 
 
Neste livro eu vou te ensinar a criar páginas de 
captura (squeeze pages) que eu uso, talvez 
você seja até um lead meu e chegou aqui 
graças a essa estrutura, existem segredos e eu 
vou compartilhar eles com você, está pronto 
para iniciar sua jornada em mais 
conhecimento sobre a possibilidade de criar 
um negócio digital que fatura milhões de 
reais? 
 
Então, vamos começar, ok? 
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Entendendo os Benefícios de 
Construir uma Lista Opt In 
 
 
Quando se trata de marketing na Internet, não 
há melhor maneira de garantir seu sucesso 
virtualmente do que construindo um banco de 
dados leal e direcionado de assinantes opt-in 
(pessoas que se cadastraram e confirmaram 
sua inscrição). 
 
Uma vez que você tenha uma lista... você a 
possui! Ninguém pode tirar isso de você. Não 
há muitos outros ativos de negócios que você 
possa dizer o mesmo. 
 
Para a maioria das empresas, você pode ver 
rapidamente uma mudança drástica nas 
vendas e/ou lucros - praticamente da noite 
para o dia - se uma grande concorrência se 
instalar em seu mercado, e isso acontece 
todos os dias... em todos os nichos 
imagináveis. 
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Mas uma vez que você constrói uma lista de 
assinantes de e-mail opt-in "baseados em 
permissão"... não importa quanta concorrência 
você tenha em seu nicho de mercado. Você já 
construiu uma base sólida - uma forte base 
de clientes ansiosos e dispostos a ouvir de 
você sempre que for necessário. 
 
Então… o que isso significa para seus lucros? 
 
Isso significa que você pode enviar ofertas 
direcionadas para sua lista regularmente – 
sempre que quiser – quantas vezes quiser – e 
ninguém o impedirá! Você tem controle total. 
 
Que tipos de ofertas?  Deixe-me explicar…. 
 
Como dizem, há mais de uma maneira de 
ganhar dinheiro. Na Internet… certamente há 
mais de uma maneira de ter uma ótima vida – 
uma vida mais confortável gerando uma 
renda substancial a cada mês. 
 
E minha ferramenta pessoal favorita para 
gerar renda… E-mail Marketing! 
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O marketing por e-mail começa com a 
construção de uma lista leal e direcionada de 
assinantes dentro do seu nicho. Depois de ter 
essa lista leal... suas oportunidades são 
infinitas. 
 

● Você pode promover seus próprios 
produtos. 

● Você pode promover produtos afiliados. 
● Você pode promover um novo serviço. 
● Você pode fazer tudo o que foi dito 

acima... e muito mais! 
 
Infelizmente, o assunto email marketing pode 
se tornar extremamente complexo. Portanto, 
livros inteiros e cursos multimídia foram 
escritos e produzidos sobre o assunto.  
 
Portanto, o tópico atual (como um todo) está 
fora do escopo deste guia… mas vamos 
abordar brevemente alguns pontos 
importantes e interessantes (e muito 
lucrativos). 
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A verdade é... Posso enviar um e-mail para 
qualquer uma das minhas listas a qualquer 
momento que eu quiser e ter quase 100% de 
certeza de que terei lucro com esse e-mail. 
 
Como eu sei?  Porque continuo a comercializar 
para muitas listas que construí ao longo dos 
anos regularmente. E todos eles continuam a 
me dar uma renda generosa - mês após mês. 
 
Trago esse ponto porque quero que você 
entenda o quão importante é começar hoje – 
construindo listas de e-mail baseadas em 
permissão – e concentrando a maioria de 
seus esforços online nesta ferramenta de 
marketing extremamente importante. 
 

● Os fornecedores vêm e vão. 
● Redes Sociais são descontinuados todos 

os dias.   
● A classificação do mecanismo de 

pesquisa de suas páginas cai sem 
qualquer aviso prévio. 

● Mas a lista continua... 
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Existem dezenas e dezenas de variáveis   que 
podem afetar seu negócio - e, finalmente, 
seus lucros - que são imprevisíveis e 
totalmente fora de seu controle. 
 
Mas se você focar seus esforços em construir 
uma lista em seu nicho... nada disso importa. 
Sua lista é sua e somente sua! Isso vai fazer 
você ganhar dinheiro semana após semana. 
 
É ouro… Não tem preço… Seu maior bem… e 
você precisa tratá-lo dessa forma! 
 
É por isso que as “Squeeze Pages” ou Páginas 
de Captura se tornaram cada vez mais 
populares na Internet atualmente. Nós os 
vemos o tempo todo – em todos os nichos de 
mercado. 
 
Você acessa um site e o que vê?  

● Uma oferta de brinde 
● Um relatório/planilha gratuito 
● Um ebook ou arquivo gratuito 
● Uma amostra gratuita 
● Uma assinatura gratuita 
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● E etc. 
 

 
Ironicamente ele é interessante o suficiente 
para chamar sua atenção e, com sorte, 
convencê-lo a querer mais - muito mais - 
geralmente por um preço, é claro. 

 
E isso é tudo de bom! Realmente… 

 
Mas na verdade existe uma maneira melhor 
de fazer as coisas… Uma maneira mais 
inteligente… Uma maneira mais lucrativa! 

 
Imagine seduzir um cliente a optar por uma 
oferta sua - talvez um brinde - e depois não 
ter uma oferta para uma venda para a versão 
"premium" ou preço de assinatura total, etc. 

 
Ideia estúpida, hein? Bem…não tão rápido meu 
amigo…. 
 
Eu acredito que você tem sim que oferecer em 
sequência uma oferta, vou explicar mais 
detalhes em breve, mas você não pode ter 
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isso como único objetivo, realizar uma venda e 
pronto, não seja um mercenário, você pode 
mais, pode criar relacionamento com sua 
base e faturar de forma recorrente com sua 
lista e gerar laços duradouros. 

 
Se o que mencionei anteriormente for verdade 
e sua lista for seu maior trunfo, por que não 
tratá-la dessa maneira? Porque não INVESTIR 
em sua lista opt-in. Por que não alimentá-lo 
da mesma forma que você nutriria seu maior 
cliente? 

 
● Dê-lhes brindes sem amarras! 
● Deixe-os entrar em promoções 

especiais. 
● Forneça-lhes informações reais e úteis – 

GRATUITAMENTE! 
● AJUDE-os a ter sucesso ou resolver seus 

dilemas, assim como você está 
tentando fazer também... sem amarras. 

 
Você não acha que isso pode levar a uma lista 
de assinantes opt-in ansiosos e dispostos a 
ouvir (e agir de acordo com) as informações 
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(e ofertas) que você fornece sutilmente por 
e-mail no futuro? 
 
Pode apostar que sim! 
 
Vender online é como começar a namorar. 
Você não começa “pelos finalmentes”, se é 
que me entende, primeiro temos que crescer e 
nutrir um relacionamento - dando um 
pequeno passo de cada vez. Você não pede 
para conhecer os pais logo no primeiro 
encontro... certo? 
 
Bem, os mesmos conceitos são verdadeiros ao 
vender online. Você tem uma chance muito 
maior de ganhar dinheiro com sua lista, se 
cuidar e realmente se importar com ela – 
VERDADEIRAMENTE importar! 
 
Se você começar a construir bons 
relacionamentos com sua lista, eles ficarão 
ansiosos para ouvir de você - de novo e de 
novo. 
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E é aí que você realmente começará a ver 
seus lucros dispararem! 
 

● Você pode fornecer e-mails periódicos 
com sua opinião imparcial sobre 
determinados produtos que você usou ou 
descobriu recentemente que podem 
beneficiá-los de alguma forma. Claro, 
você teria seu link de afiliado embutido na 
oferta apenas no caso de alguns 
quererem comprar o produto para si 
mesmos. 

 
● Você pode começar a criar seus próprios 

produtos de informação e oferecer-lhes 
um desconto por fazerem parte de sua 
lista de clientes fiéis. 
 

● Você pode oferecer seus serviços com 
desconto por tempo limitado apenas para 
assinantes. 
 

● Você pode informá-los sobre novos 
materiais promocionais que você tem 
para seus afiliados (que… aliás, ganham 
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50% de todas as vendas que geram) e se 
alguém estiver interessado, pode se 
inscrever e começar a promover alguns de 
seus produtos e serviços. 

 
 
Espero que você entenda o que estou 
tentando dizer aqui... você pode abordar sua 
lista simplesmente como uma lista de nomes 
com o único intuito de ganhar dinheiro... mas, 
eu indico ir além, você deve desenvolver um 
relacionamento com sua lista e realmente 
trabalhar em ajudá-los a atingirem seus 
objetivos também… é provável que você tenha 
uma mina de ouro de oportunidades à sua 
disposição – seu maior patrimônio – uma lista 
responsiva e direcionada, ansiosa e disposta a 
gastar dinheiro com você à vontade. 
 
 
 

[AMOSTRA] 
 
 

Saiba mais sobre mim 
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Lorem ipsum dolor sit amet, 
consectetur adipiscing elit. 
Quisque in risus sed neque 
tincidunt eleifend. Proin sapien 
ligula, blandit nec nulla id, 
interdum pellentesque tortor. Ut 
finibus urna eget sapien 
fermentum. 
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“A verdadeira motivação vem da realização, 

desenvolvimento pessoal, satisfação no trabalho e 
reconhecimento”. 

~ Frederick Herzberg 
 
 
 
 
 
 
 

Obrigado pelo seu tempo, ele é muito valioso para mim. 
 

Seu Nome Aqui 
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